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H/F Commercial B to B 

 

• L’entreprise : 

Caneva est leader sur son métier : Conseiller et accompagner les entreprises dans leurs 
réponses aux marchés publics en proposant des solutions pour répondre efficacement aux 
marchés publics.  

Afin d'accompagner notre développement, nous recherchons actuellement un Commercial B 
to B.  

• Poste et missions : 

Intégré à l'équipe commerciale, votre mission est de construire, développer et dynamiser 
un portefeuille de clients B to B en proposant des solutions adaptées aux problématiques 
marchés publics des entreprises. Pour mener à bien cette mission, vous vous appuyez sur les 
outils de communication et de prospection déjà déployés tout en structurant votre propre 
démarche commerciale. 

Vos cibles sont les entreprises de toutes tailles et dans tous les secteurs d'activités 
(bâtiment, fourniture professionnelle, services...) qui rencontrent des difficultés pour 
répondre efficacement aux marchés publics, ou souhaitant optimiser leur démarche. 

Vos interlocuteurs se situent aux différents niveaux de l'entreprise : direction, commercial, 
administratif 

Vous élaborez de manière autonome vos propositions commerciales adaptées aux 
problématiques des prospects et devrez les défendre lors d'entretiens. Vous travaillez en 
collaboration avec les consultants Caneva, à qui vous confiez vos nouveaux clients pour la 
mise en place des solutions. 

• Profil : 

De formation commerciale Bac+2/5 (BTS, IUT, école de commerce...), vous justifiez d'une 
expérience de 2 ans minimum dans la vente de services et/ou missions de conseil auprès 
d'entreprises. 
Vous connaissez le monde du secteur public et plus spécifiquement le fonctionnement des 
marchés publics.  
Vous avez envie de participer au développement d'un service innovant au sein d'un secteur 
vif au coeur de l'économie. Vous êtes passionné par la vente terrain, doté d'une aisance 
relationnelle, persévérant, dynamique, organisé, aimant relever des challenges et doté d'un 
réel esprit d'entreprise. 

 

Merci d’envoyer CV + lettre de motivation à recrutement@caneva.fr  
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